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能源行业 

未评级 

  

事件： 

我们于 2014 年 4 月 30 日上午到泰坦能源技术总部(珠海)实地调研，与公司的

CEO 安总、投资者关系部武经理进行交流，就公司近期的经营状况做了沟通，

随后一并和投资者参观了位于珠海高新区的工厂和公司的产品。 

我们的观点: 

泰坦能源技术作为国内新能源汽车充电设备的供应商，未来具有很大的成长

空间。公司目前做了经营战略上的调整，将公司的产品分为两类事业部，一

类是传统的电力直流产品，市场稳定，属于守业型。另外一类是创业型的，

电动汽车新能源方面的产品，公司集中力量和资源，拓展充电设备等产品，

公司现在充电设备上占有约 10%以上的市场份额，同时也有各种合作方式，比

如为行业内的进行 OEM 生产。因为国内的新能源车充电一些标准比较混乱，

国家的补贴政策也没到位，所以市场发展比较缓慢，但是未来增长空间很大。

建议投资者密切关注国家新能源汽车补贴政策的推进和国网等部门的充电设

备的招投标进展以及公司的中标情况。 

 

会议要点如下： 

 

公司基本情况 

 
公司专注于电子电力领域，集科研、制造、营销一体化，围绕发电、供电、用电

的各类用户，运用先进的电力电子和自动控制技术，解决电能的转换、监测、控

制、优化、节能和新能源利用的需求，通过技术创新和新技术新产品的推广应用

取得企业的发展。公司主要产品群有电力直流产品系列、电动汽车充电产品系列、

动力电池化成产品系列、电网监测及治理产品系列、电能储能产品系列等。 

泰坦能源技术(2188.HK)3 月 21 日公告 2013 年经营业绩。其中营业收入为人民

币(下同)1.76 亿元，同比减少 26.29%；毛利 4,804 万元，同比减少 51.4%；股

东应占亏损 3,381 万元,EPS 为-4.07 分。 

 

泰坦能源技术（2188.HK） 

全力发展新能源汽车充电设备 

  



                                                                                      

请阅读最后一页信息披露和重要声明                                    - 2 - 

 

 

1、公司主要业务的未来发展规划。 

发展规划：现在公司将主要业务划分为两大事业部，一个是守业型事业部，市场

比较稳定，产品也比较稳定，盈利模式比较成熟完善的，管理目标是精细化管理，

从采购到市场有了相应的运作体系。主要产品包括直流产品、在线检测、远较、

UPS 等，这类产品以相对比较少的投入就可以获得最大的收入效益。 

 

第二个是再创事业部，主要是新能源业务。今年被称为电动车元年，公司不希望

错过这个发展机会。公司将全力以赴，集中研发、市场各部门力量，围绕电动车

充电设备，从经营模式、产品供应链上进行拓展。因为如果我们只是做设备供应，

我们将要面对非常严厉竞争，包括价格、竞争对手市场瓜分。我们觉得不能走老

路，不能简单做设备供应，要上下游产业链串联起来。 

 

还有一个很小的事业部：交通事业部，没有生产研发，只是做市场，就是找到好

产品，利用我们的市场渠道销售。主要是轨道交通的接触网图像监控系统、传感

器等等。国内有些地铁出事情就是这个产品不过关。公司独家代理的日本产品。

现已经在重庆签了一单合同，单价 800 多万，主要做轨道交通和电动车交通领域。 

 

2、公司的市场拓展战略？ 

战略合作以快速进入市场。像普天、神华等大企业都在瓜分市场份额，他们需要

充电系统、充电站、充电桩的设计、生产，我们在帮他们设计过程中就把公司的

设备打进去。另外我们根据经验，只要用质量好的产品，我们可以提供维护服务，

尽量做到无人值守。通过一前一后把市场打开。 

 

自行拓展市场。如公交系统，我们已经把电池业务剥离，与别人合作做电池就行

了，我们做电动车动力充电总成，从这方面进入市场，我们在做这方面研究。我

们进行系统设计、集成、维护，还做配套设备。我们为鲁能、南瑞、电科院等提

供一些设备、OEM 产品配套。公司的设备产品相对比较全，电压等级从 100-700V，

功率大小 10-500KW，也是我们的先期发展的优势。 

 

合并并购快速发展。从产品角度，客户为本，产品为先。我们不遗余力去发现好

的技术和好的厂家进行并购。快速成长和盈利模式的良性发展来衡量我们公司，

我们通过公司的平台，把好的技术和市场结合起来。 
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3、公司的电力直流产品的介绍？ 

公司 1992 年成立，最初做通信电源，从 95年开始做直流电源，主要是高频开关

技术产品。电力直流产品主要给变电站、电厂、铁路等领域的断路器、变压器，

刀闸做操作电源设备。其相当于备用的无间断电源给电机充电启动设备，如当大

电网都没电，需要启动电机来启动。公司不做电池，只做电源开关相关设备，电

网公司的储备电源是另外招标。 

 

4、公司的电力直流产品的收入和毛利率趋势？ 

直流产品这块保持稳定，市占率也是 10%左右。国内上万个变电站都在用我们的

设备，维修维护和替换，新建电站（不会特别多），我们要求利润量增长，销售

增长不会太大。 

 

毛利率下降是因为前年有一单标中了 3,000 多万，去年我们的营业收入增长了

2,000 多万，所以在价格上做了些让步。今年看毛利率也不会再降了，因为成本

也会往下将。 

 

5、2013 年充电设备业务收入和毛利率下降的原因，今年充电设备业务的展望？ 

去年电动车发展停滞了，国家电网几乎都没新建。所以去年充电设备业务就没有

了。今年肯定会比去年强。国家都是年底计划明年的投资，电网也是这个情况，

国家有关部门都是前松后紧，一般前半年只占全年收入的 1/4。 

 

现在大量招标还没开始。充电设备以现在的趋势来看，最差也要恢复到以前的情

况，也或许比以前好。今年充电站这块市场几十亿是有可能的。当市场起来之后，

价格也会下来，但规模效应也会上来，毛利率会下降但前期一般还不会打价格战。 

 

除去公司自行投标外，实际上公司还和鲁能、许继等公司合作，给他们做产品 OEM

也是个不错的市场，不用支付市场费用，这个市场销售费用还是蛮大的。 

 

公司公告的深圳标是一个框架标，没有具体数额，建多少，我们供多少，估计公

司也会有几百万。 

 

6、充电设备的市场竞争情况？ 

现在估计是几十家，主要有许继、南瑞、鲁能、尤克里尔，华商三优等待，还有
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一些小厂商。前面几家大厂商有绝对优势，我们有 10%市占率就不错了。我们还

有配套或 OEM 给大厂生产。这里面最大的厂家应该是许继。他们主要做换电站，

里面有机械手设备，一个换电站投资需要上亿，除去土地上千万，几千万投资是

机械手，真正充电设备只有 3,000-5,000 万。 

 

7、充电的行业标准? 

国家没有统一标准，但有行业标准，南网有南网的、国网有国网的标准。我们国

家缺的就是这一块标准制定。汽车、电力等各个部门都想牵头制定标准，打混战

还会有一段时间。 

 

8、电动车充电模式? 

电动车充电模式有：整车充（快充），换电站（把电池卸载更换充好电的，卸载

的全部集中起来一起充电），还有慢充—交流充电(像家庭，停车场用市电 220V

或 380V 直接充电)。 

 

公司都做过，换电站有的上亿投资，少说几千万，充电站就 3-5 千万。1 个充电

桩便宜的几千元，贵的几万元。现在销售的都基本上是快充设备。 

 

9、电动车充电设备安装使用问题? 

充电桩前期都是电力部门—国网在主导的，这个市场是谁出钱谁主导。从行业角

度看，想要快充、要大功率充电，必须跟电力部门合作，要得到电力部门的支持，

快速关键功率大，需要电力部门配专门的电线。 

 

10、公司在充电设备方面的优劣势? 

产品方面我们公司 05 年开始做，包括大型会议奥运会，世博会我们都供应了产

品，我们产品运行经验丰富，设备产品种类多。一般充电设备功率越大，越需要

数字化电路，数字化的工程量小，维护量少，以后应该会替代模拟化电路，公司

产品的数字化程度要高一些。另外公司产品在使用过程中，遇到的问题比较广，

考虑处理问题会多一些。 

 

11、充电设备如何快速进入商用市场？核心门槛是什么？  

单一产品设计生产都不难，都已经有了现成的产品。用什么商业模式进入这个市

场是关键。从充电设备来说，这个行业公司已先入为主，但是接下来有竞争压力，

所以做大只能从商业模式上来，从一点做成线，全产业链都做下来，就有门槛了。 
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从市场区域来看，充电市场太大了。电动车使用一定是先占据好的资源，那条线

路盈利肯定是先使用电动车，圈地最重要。在我们国家最多是政府来主导，像环

卫车、大巴车、工程车等先进行使用，都是大车市场。市场有细分，应该先做大

功率的。市场上先占领区域，之后再跟进入区域的车商谈判。 

 

12、公司产品的产能和生产周期? 

从接订单到供货一般在一到三个月，产能上没有问题。我们的核心功能是组装，

核心部件是生产模块和系统，模块也是别人焊接，我们做老化测试，其他的都外

包。配套零部件在广东附近都有供应，功率元器件市场很稳定，都不断的在降成

本。充电桩设备几十家供应商是有的，公司的溢价能力随着产量提升而增强。 

 

13、充电设备的核心技术门槛？ 

核心是数字化模块里的程序，烧在硬件里了，核心主要是软技术。 

我们的软件对元器件的保护、使用，如果没有以前的这么多年积累，不会现在这

么大的市场占有率。 

 

14、充电新技术发展？ 

无线充电：从功率、效率上来说还是有限制。什么时候投入运营还是个问题，还

在科研实验室阶段。太阳能车也是个很好的发展趋势。充电技术来讲，锂电和铅

酸电池不一样，有不同的充电曲线，但可以在同一个充电桩共用。 

 

15、公司的经营现金流和资本开支？ 

现金流的压力不大，也没有大的资本开支。公司有 2块地，都还没拿，横琴有块

地，为避免购地占资金，所以一直没走手续。另一块在珠海高新区，走审批中。

现有的办公地价值很高，用于旧城改造。 

 

16、主要销售的客户？ 

销售收入里面，有 78-80%是国网、南网的。主要产品包括直流、UPS、电能质量

在线检测，远较等。有的集中招标，有的分标，有的各省自己招。 

 

17、公司有没有并购标的？ 

现在还没目标，只有规划。公司要找对市场再做，没市场不做。 
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